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di Gabriele Franzini

.Y razienda storica, Ia
** ¥ Greci- Geremia di Gaio-
. ne, ha gia chiuso 1i.bat-

-’ ‘tenti. Altre due, Copador
e la-Greci di Ravadese, navigano in
mezzo a un mare di debiti aggrap-
pandosi agli istituti di credito per
restare a galla. La prima ha dovuto
cedere il marchio Berni, mentre la

| seconda & alla ricerca di. un socio

disposto a rilevarne Ia proprieta.
La crisi nion risparmia nemmeno
il pomodoro, I’oro rosso della Food
Valley che non luccica pid. E 1 sin-
dacati degli alimentaristi di Flai
Cgil, Fai Cisl e Uila Uil lanciano un

filicra allo sbando, dove con un ri-
tardo senza precedenti i produttori

i metersi d’accordo sul prezzo. L'ul-

timo tentativo, naufragatc.a notte

. fonda, risale al 29 marzo. Ma la lo-
. 1 gica del “tutti coniro tutti”, scrivo-
no le sigle degli alimentaristi “non

pud che penalizzare i lavorator: de
settore”. Tremila persone, tra fissi

- 71 ¢ stagionali, nella sola provincia di

" Parma. Macos’¢ che non funziona
. pin? «ll problema — spiega 1 segre-

- tario della Flai Cgil di Parma Luca
. '} Ferrari - & che senza dialogo non si

‘va lontano. Beninteso, agricoltori ¢
industriali hanno tutti Ie loro buo-

Tra fissi e mﬁ%oﬁﬂr
nella nostra provincia
il comparto conta

ne ragioni. Hanno ragione i primi a
dire che un prezzo di vendita trop-

|_po basso alle industrie non sarebbe
{ pili remunerativo. E hanno ragione -

anche i secondi nell’affermare che
una quotazione troppo alta li lasce-
-rebbe senza margini».

E come se ne esce?
«Non si pud stressare la catena
della filiera da una parte o dall’al-

1| tra. E occorre una politica consorti-

le. In altre parole ogni imprenditore

1 non dovrebbe pill considerare le

altre aziende come concorrenti, ma
come partner. In questc mornen-
- to servono sinergie, per -esempio
nell’export. Ci sono industrie che
si sono specializzate nella quali-
ta, mentre alire pensano piu sulla
quantiti e possono rivolgersi alla
grande distribuzione. Insomma, nel
mercato ci sarebbe spazio per tut-
1i, senza pestarsi i piedi a vicenda.

C’¢ il caso emblematico di una nota
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iche aziende, Copador e la Greei di Ravadese,

“cercano di tirare avan w.mﬁﬁgﬁ.mmdmwm@g%% 3
ana, la Greei &i Gaione, ha gia chiuso i battent: .
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appello per serrare i ranghi di una

e i signori dell’industriz di trasfor-
{ mazione non sono ancora riusciti a

circa 3.000 dipendenti
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Tra imprenditori e agricoltori in nmmw 1e difficolta di mumm:ﬂm_ sempre piu allo sbando.
1l segretario provinciale della Flai Cgil Luca Ferrari, insieme Fai Cisl e Uila Uil,
lancia allarme: «Tutti hanno le loro ragioni, ma senza dialogo non si va lontano»
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. catena inglese, la Sainsbury’s, che
ogni anno si & rivolta ad un’azien-
"' da parmense diversa, strappando di
volta in volta un prezzo pil1 basso.
Le ha messe una contro I'altra, di-
* mostrando P'incapacita di fare rete,
"1l male del sistema imprenditoriale
italianom. ' : ]

" crisi,

1
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w . f@ una politica

- consortile. Ogni .
~ imprenditore deve

" considerare le altre
aziende non come

' Il prezzo, a che punto siamo? .

:* «Siamo al punto che all’interno
del Distretto del pomodoro da indu- .
stria del Nord Italia (comprende le

REBUS PREZZO
Il distretto
non ha potere.

- ’accordo quadro sul prezzo
BOMO_.O & il frutto di
una trattafiva tra i produttori e
le aziende di trasformazioni sul
quale non pessiamo intervenire
- mvmmmn il presidente del Distret-
Pomodoro da Industria
del Nord lialia Pier Luigi Ferrari
- possiamo solo accompagnare
le parfi verso una soluzione».
Ma alloro, qual & il compito del
" Distretto? «Tutelare fe 70 realta 5
che ne fanno porte, cercando
. di rilanciare la competitivita.
. % Tra le ricetie per uscire dalla
Ferrari mette in primo pia-
no «ricerca e sperimentazione.
Su questi femi abbiamo presen-
tato, nei giorni scorsi una ricer-
ca durante un convegno alla
Corte di Giarola,
un patrimonio per linfero Di-
stretto. E questo & un passaggio
importante, un primo fassello.
denominaiore comune deve es-
sere fo qualifé. In questo cam-

in meno rispetto a quelli dell’an-
no. scorso. 11 motivo, dicono, sta
nell’aumento dei costi e nella ne-
cessitd di competere in un mercaio
che si fa sempre pil difficile». -
% Negli altri Paesi concorrenti,
quanto costa un quintale? i
" «In Spagna siamo a 78 euro
al quintale, mentre in Portogallo
scendiamo a 72 ¢ negli Stati Uniti
a 53.Spagna e Portogallo sono i no-
stri piu. diretti concorrenti piuttosto
che gli Usa e ta Cina, dove il prezzo
& ancora piu basso. E non bisogna
- dimenticare che anche il Sud Italia
‘ha creato-un distretto tutto suo, che
fissera a sua volta un prezzo».

: Per la campagna 2013, cosa vi
aspettate? B
«Sicuramente un calo della pro-
duzione, che nel 2012 era gia scesa
nel distretto dell’8 per cento con
2.289.386 tonnellate di pomodori
trasformati, oltre a una campagna
pill corta per abbattere i costi».
che diventa Mo F e
E sul fronte occapazionale?
«I1 calo di produzione e una
campagna pilt corta rischiano di
_produrre degli effetti negativi, ma
' & presto per dirlo. Un altro aspetto

concorrentl, province di Parma, Piacenza, Cre- po siamo all'avang :n_.n_m_u. Un che ci riguarda ¢ il rinnovo, entro
- ma come partner mona e Mantova, ndr) le aziende: - “QE,OI ooﬁnrmmﬂm. _u_.ﬂ_mu_.m*m:ﬁ I’anno,” del contratto provinciale.
=l LucaFerrari' - hanno offerto ai produttori di po- &m:.a: — che dobblamo diten- ‘Vista la sitnazione sicuramente le
] - modoro 76 euro a tonneilata, otto ¥ Piey ﬁﬁm&ﬁ non saranno facilix».
~ 'INDUSTRIALE... «« E VAGRICOLTORE

Mutti: bisogna stringere i denti.

. Oogw ’anno 1899 e mentre Alfred Edwards fondava il Milan, Marcelli-
no Mutti metteva in piedi la sua azienda per la trasformazione del pomo-
doro a Basilicanova. Una storia hmga piti di un secolo, quelia deila Mutti, che
oggi prosegue con Francesco, il pronipote. E per hzi, che & anche presidente
del Gruppo derivati del pomodoro di Afipa, Ia filiera dell’oro rosso & a un bi-
vio: «O riusciamo a stringere la cinghia, oppure ci giochiamo I’intero settore.
La nostra competitivita & in crisi — spiega —¢ in generale quello che non vaéil
sisterna Italia. Il nostro Paese & il secondo produttore mondiale di pomodoro e
possiamo decidere se avere la gallina oggi, con una strategia a breve termine,
oppure garantirci un futuron. Che significa stringere i denti? «Le aziende si
trovano a dover affrontare un continuo aumento dei costi, per esempio energe-
tici, e hanno un margine di profitto pit ridotto rispetto agli agricoltori — spiega

Il nemico Mutti— Loro sostengono il contrario ed & per questo che non si riesce a chiu-
N.I: ali Stati dere la trattativa sul prezzo, ma se andassimo a studiare i bilanci, credo che la
- % . mia teoria sarebbe confermata». Riguardo atle possibili sinergie, I’imprendi-
Uniti dove  tore & scettico: «E’ il mercato a decidere. Se le industrie si mettessero d’accor-
il pomodoro  do costituirebbero un cartello, prestando il fianco alle sanzioni dell’ Antitrust.
costa lg [Cetto, in questo momento di difficoltd la concorrenza & pitl sefrata». Su chi
ol metd. Ed & ‘sia il “nemico™ piti pericoloso non ha dubbi: «GH Stati Uniti, dove- :
- LG € pomodori ‘costano 53 ewro al quintale. La loro competitivitd & ;
meglio i maggiore della nostra e non si pud dire ché abbiano un livello -

quello cinese  qualitativo dei prodotti simile 2 quetlo della Cinan.
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all’altra parte della
barricata, il presi-
dente di Asipo (Asso-
.ciazione - Interprovin-
" ciale Produttori Orto-
frutticoli) Gianni Bru-
satassi, ¢ non potrebbe
essere altrimenti, non
& affatio d’accordo sul
fatto che le industrie siano pili penaliz-
zate degli agricoltori: «Anche le nostre
aziende si ritrovano a dover far fronte ad
un aumento dei costi. E poi ¢’¢ Ia grande
distribuzione che ci stritola, rifitando
di alzare i prezzi». Sul fatto che possa
essere raggiunto un accordo con lg indu-
strie, perd, Brusatassi rimane fiducioso:
«Credo che occorra uno sforzo comune
per incontrarci a 84 euro. Purtroppo nei
" momentj di difficoltd vige il motto del
| ‘i salvi chi pud” - conclude —, ma biso-
gna uscire da questa logica».




